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Muito recentemente, no decorrer de uma reunido com uma diretora financeira fomos confrontados com um
pedido: “Poderia fazer-me um desenho disso? um esquema? Sou uma pessoa muito visual.”

Um financeiro como aprendiz visual? Fiquei um pouco espantado. Costumamos pensar em pessoas desta
area como puramente analiticas. Ao trabalhar com um financeiro, trazemos tabelas para a mesa, correto?
Claramente que estava redondamente enganado.

Comecei a pensar nas presungdes que fazemos quando tentamos aprender coisas novas. Um estilo ndo
serve para todos, especialmente quando se trata de aprender como adulto.

Na verdade, varias pesquisas dizem-nos que retemos apenas 10% do que vemos, 30 a 40% do que vemos e
ouvimos e até 90% do que vemos, ouvimos e fazemos. E por isso que o FAZER é tdo poderoso.

Aqui na Basilaris, todos 0s nossos projetos de Formacao e Treino estdo focados no fazer. Desde o trabalhar
com negodcios reais e em tempo real, até ao Coaching ativo, 0 nosso magno objetivo é fazer com que
trabalhe para Sl.

N&o é teoria, N&o é ler um livro, E treino intenso que se foca em fazer as coisas melhor, de forma diferente e
para gerar resultados.

Fazer é fundamental. Na Basilaris, garantimos que os seus projetos incluam o FAZER.
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